
E N T R E P R E N E U R S ,  C O M M E N T  O P T I M I S E R
M O N  A P P R O C H E  C O M M E R C I A L E  !

J E U D I  2 4  A V R I L  2 0 2 5 -  1 0 H   
P É P I N I È R E  B A S T I D E  R O U G E  

1 1  A V E N U E  M A U R I C E  C H E V A L I E R ,  0 6 1 5 0  C A N N E S

A l'aide de la très reconnue méthode
des couleurs DISC, nous allons
découvrir comment adapter son
discours à chaque type de client pour
vous assurer une meilleure conversion
de vos prospects.
Apprenez à utiliser la méthode DISC
dans votre quotidien d'entrepreneur et
devenez un commercial confirmé !

Programme :
1. Définition de la méthode DISC

2. Zoom sur les 4 personnalités DISC
3. Comment adapter mon discours à chaque

personnalité
4. Exemples concrets

5. Connaître sa propre couleur pour devenir
meilleur entrepreneur

Inscription

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdl_q6HurAk2GQPOsbHwd87mib05uMnC-B15FsSUk29wIHHig/viewform?usp=pp_url

